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So bieten Sie bei der RING-Auktion mit 

Kurzleitfaden für Privatkunden – DER RING Mosel 
1899 e.V. 
Auch Privatpersonen sind bei der ältesten Weinauktion Deutschlands 
willkommen. Eine Besonderheit gibt es: Sie bieten nicht selbst, 
sondern über einen zugelassenen Kommissionär. Er vertritt Ihre 
Gebote gegenüber der Auktionatorin, achtet auf Ihr Budget und berät Sie. 

Termin 2026: 6. November, 9 bis 16 Uhr, Nells Parkhotel Trier 

IN FÜNF SCHRITTEN ZUM ZUSCHLAG 
1. Katalog sichten. Den Auktionskatalog finden Sie auf www.ring-mosel.de. 

Wählen Sie Ihre Wunschweine aus. 
2. Probieren. Am Vormittag der Auktion können Sie die Weine verkosten und mit 

den Winzern sprechen. Während der Versteigerung werden ebenfalls Proben 
serviert. 

3. Kommissionär wählen. Fragen Sie vorab nach Kommission, Nebenkosten (z. 
B. Versand) und dem Zeitpunkt, bis zu dem Gebote vorliegen müssen. 

4. Gebot festlegen. Bestimmen Sie pro Wein Menge und Höchstpreis pro 
Flasche: „Für maximal X € hätte ich gerne Y Flaschen.“ Mit einer 
Gebotspyramide staffeln Sie Ihr Gebot, etwa 6 Flaschen bis 40 €, 12 Flaschen 
bis 30 €. So erhöhen Sie Ihre Chancen und behalten die Kontrolle über Ihr 
Budget. 

5. Gebot übermitteln. Geben Sie es Ihrem Kommissionär vorab oder am 
Auktionstag, alternativ dem Weingut für dessen Wein Sie bieten. Online 
mitbieten ist über die Bieterplattform möglich; den Zugang erhalten Sie 
durch Ihren Kommissionär. 

Den Zuschlag erhält das höchste Gebot. Die Rechnung stellt Ihr Kommissionär: 
Zuschlagpreis plus Kommission, Mehrwertsteuer und ggf. Versand. 
Gut zu wissen 

• Häufig werden mehrere Flaschen oder ganze Kleinstpartien als ein Los 
angeboten. Die Kommissionäre bündeln daher die Gebote ihrer Kunden. Auch 
einzelne Flaschen oder kleine Mengen lassen sich so ersteigern. 

• Der Ausgebotspreis ist nicht der Endpreis. Er ist der Startpunkt. Bei begehrten 
Weinen kann der Zuschlag ein Vielfaches davon betragen, und zusätzlich 
fallen Gebühren und Steuern an. 

• Ein Zuschlag ist verbindlich. Setzen Sie Ihr Limit mit Bedacht. 
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WEINKOMMISSIONEN  
 
J. & H. Selbach GmbH & Co. KG 
Gänsfelderstraße 20, 54492 Zeltingen-Rachtig 
Tel. +49 (0)6532 95380, Fax +49 (0)6532 4014 
selbach.zeltingen@t-online.de 
 
Karl A. Ress Wein KG – Export-Service 
Am Hendelberg 15, 65375 Oestrich-Winkel 
Telefon: +49 (0) 67 23 9 19 00 
agi@ress-wein.de · viktoria@ress-wein.de 
 
Dünweg, W. 
Römerstraße 16, 54347 Neumagen-Dhron 
Tel. +49 6507 2213, Fax +49 6507 6257  
 
Elmar Bergweiler Weinkommission 
Hauptstraße 144, 54470 Bernkastel-Wehlen 
Tel. +49 6531 91400, Fax +49 6531 3709 
info@ElmarBergweiler.com 
 
Ulrich Allendorf 
Kirchstraße 69, D-65375 Oestrich-Winkel 
Tel +49 67 23 - 91 85 13, Mobil +49 160 - 15 29 711 
ulrich.allendorf@allendorf.de 


